
近年来，邮储银行前郭县支行积极响应
国家支持三农发展的号召，以“阳光信贷”
为有力抓手，全方位助力三农产业蓬勃发
展，为乡村振兴注入源源不断的金融“活
水”。

在这里，金融与农业深度融合，每一粒
种子都承载希望，每一笔贷款都浇灌未
来。

阳光照进田野阳光照进田野

信贷服务破冰信贷服务破冰““三农三农””融资难融资难

“过去贷款要跑好几趟，现在手机上点
一点，钱就到账了！”乌兰图嘎镇种粮大户王
大哥感慨道。这背后，是邮储银行“阳光信
贷”带来的变革。

作为服务三农的“金字招牌”，2023年以
来，邮储银行前郭县支行积极响应国家乡村
振兴战略，创新推出“阳光信贷”服务模式，
以“公开透明、限时办结”为核心，破解传统
农村金融服务效率低、流程长、信息不对称
的痛点。通过简化贷款材料、优化审批流
程，将农户贷款办理时间压缩至3个工作日
内，企业贷款审批效率提升40%。

在秋粮收购旺季，这一优势尤为凸显。
邮储银行前郭县支行开通“绿色通道”，单季
累计发放贷款1.5亿元，确保企业“钱等粮”、
农户“粮变现”。

2024年9月，黏玉米收购企业吉林省德
伟米业因资金周转压力向银行求助。

“邮储银行 3 天内完成审批放款，资金
到位速度远超预期，这笔钱就像及时雨，
让我们能敞开收购农户的玉米，既保住了
企业订单，又让农民的钱袋子鼓了起来。”
吉林省德伟米业有限公司负责人朱德伟
对此深有体会。

前郭县绿和源米业有限公司计划引进
加工设备，提升产品质量和产能，但资金短
缺成为阻碍。邮储银行通过“阳光信贷”为
其提供1660万元贷款，企业顺利引进设备，
开发出一系列高附加值的秋粮产品，不仅自
身经济效益显著提升，还带动了当地秋粮产
业的升级发展。

这样的故事并非个例。
邮储银行前郭县支行信贷人员深入田

间地头、加工车间，2024年累计走访企业120
余家，量身定制融资方案43个。

“我们不仅要放贷款，更要与企业共成
长。通过贴息政策、财务辅导等增值服务，
帮助企业穿越周期、稳健发展。”副行长孙伟
栋道出服务真谛。

产融共生产融共生

擦亮乡村振兴擦亮乡村振兴““金招牌金招牌””

走进吉林省德伟米业现代化车间，鲜食
玉米生产线正高速运转。

这家企业从冷库起家，在邮储银行持续
十年的信贷支持下，已发展成为年产值过亿
的省级龙头企业。“从200万元到1280万元，
贷款额度增长见证了我们与企业的共同成
长。”邮储银行前郭县支行客户经理齐泽介
绍。

邮储银行的金融支持不仅助力企业壮
大，更激活了产业链协同效应。

德伟米业通过“企业+合作社+农户”模
式，与3000余户农民签订订单种植协议，提
供种子、技术，并保底收购，带动户均年增收
1.2万元。产品远销13个国家，成为吉林农
产品“走出去”的标杆。

朱德伟介绍：“企业自20世纪90年代初
即定位高端市场，专注 于 精 品 原 粮 的 生
产 ，这 是 在 市 场 中 保 持 竞 争 力 的 关 键 。
企业厂区规模从最初的两栋楼扩大到四
栋 ，厂 区 面 积 和 设 备 投 入 均 显 著 增 加 。
同时，产品品种也从原来的 50 多种增长
到 150 多种。”

这样的产融共生故事在前郭县不断上
演。面对兰峰粮油购销公司因缺乏抵押物
导致的融资困境，邮储银行创新采用“信用+
订单”模式，发放500万元纯信用贷款，帮助
企业抓住收购黄金期。

“没想到凭信用就能贷到款，这下可以
放心收粮了！”公司负责人紧锁的眉头终于
舒展。

服务升级服务升级

锻造三农金融锻造三农金融““铁军铁军””

金融服务乡村振兴，人才是关键。邮储

银行前郭县支行打造了一支“懂农业、
爱农村、爱农民”的专业队伍——

田间课堂，信贷员化身“金融讲
师”，在村头开设“微课堂”，讲解防诈
骗、征信知识，年均开展培训 200 余
场。

定制服务，针对新型农业经营主
体，推出“一企一策”服务方案。行长
带队走访前郭县绿和源米业有限公司
时，发现企业升级需求，连夜制定“设
备融资租赁+流动资金贷款”组合方
案 ，3 天 内 完 成 1660 万 元 贷 款 审
批。

政策联动，与前郭县就业局合作，
利用创业担保贷款贴息政策，为 45 家
涉 农 企 业 降 低 融 资 成 本 超 300 万
元。

这支队伍用脚步丈量责任，年人
均下乡 200 余天，建立起覆盖全县的
金融服务网格。孙伟栋的手机里存着
300多个客户电话：“凌晨接到农户咨
询是常事，能帮助他们解决问题，再累
也值得。”

专业高效的服务是赢得客户信赖
的关键。邮储银行前郭县支行员工不
断学习金融知识，提升业务水平，力求
为客户提供最优质的金融服务。信贷
人员还对银行其他业务进行培训，充
分了解个人金融、个人信贷、公司信贷
知识，将所学内容融入日常的工作中。

邮储银行不仅仅通过企业贷款的
方式对客户进行融资，也通过其他的
方式，在了解企业主的具体需求且满
足授信要求的前提下，对客户进行个
人信贷授信的增信措施，从而满足企
业对资金的需求。

“我们围绕有效服务优质小企业
客户展开工作，强调了深入了解客户
需求、提供匹配的产品和优惠利率的
重要性。银行通过与县就业局合作，
利用国家贴息政策降低企业贷款成
本。此外，银行致力于通过优质服务
和产品，与企业主建立良好关系，以支
持企业应对经济环境挑战。”孙伟栋介
绍。

邮储银行前郭县支行将持续贯彻
落实省、市行各项工作部署，提高助
力三农、服务县域三农客企的服务
效率和精准度。同时，深化产业融
合，加强与农业产业链上下游企业
的合作，为春耕、秋粮等各项产业发
展注入新动力，持续为三农事业贡
献力量。
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“阳光信贷”
照亮致富路

——邮储银行前郭县支行助力三农产业发展

林丰柏 本报记者 侯春强

从一粒种子到一碗米饭，从田间地头到国际市场，当邮储银行

“阳光信贷”洒在黑土地上，一幅产业兴、农民富、乡村美的振兴画

卷正在前郭尔罗斯蒙古族自治县徐徐展开——

▲在邮储银行持续十年的信贷

支持下，吉林省德伟米业已发展成

为年产值过亿的省级龙头企业。

邮储银行前郭县支行信贷人员深入企业邮储银行前郭县支行信贷人员深入企业，，了解企业发展所需了解企业发展所需。。

吉林省德伟米业生产车间内吉林省德伟米业生产车间内，，工作人员进行杂粮包装工作人员进行杂粮包装。。


