
作为国有银行，邮储银行白城市分行
把“秋粮攻坚战”作为重点工作，抓住秋粮
收获的重要节点，提升金融服务质效，积
极配合“链长制”团队组建，优先选择精英
客户经理和骨干客户经理担任“链长”，到
田间地头因需施策。针对秋收用款时间
短、频率高、需求急的特点，早部署、早营
销、早授信、早见效，为秋粮增产增收保驾
护航。

邮储银行陪伴企业成长邮储银行陪伴企业成长

在 6 万余平方米的吉林五丰粮油加
工有限公司院内，一辆满载35吨玉米的
货车整装待发，库房内各种粮食分门别
类。

公司法人金珂抓起一把玉米查看着
水分，一边和邮储银行通榆县支行零售金
融部经理顾家明打着招呼：“现在正是收
储玉米的关键期，现在已经到了13个水，
今天得发走3个车皮200吨玉米……”

吉林五丰粮油加工有限公司是邮储
银行通榆县支行小企业流动资金贷款客
户，5年期金额2200万元。作为邮储银行
通榆县支行第一批小企业客户，支行见证
了吉林五丰粮油加工有限公司的成长。

2014年，作为当地收储行业的龙头，

金珂看准行情见涨，准备存储一批秋粮，
但是苦于自有资金有限。恰好此时邮储
银行开办新业务小企业贷款，在一次上门
宣传中，通榆县支行得知金珂的需求后，
主动询问贷款要素，并及时反馈给上级部
门，行领导第一时间上门对接，派专人跟
进办理。不到半个月，通榆县支行就将
2000万元贷款发放完毕，金珂喜出望外，

“这么大额的贷款，短时间办好，真是没想
到！”

从2014年的2000万元，到2019年的
1700万元，再到现在的2200万元，五丰粮
油不断壮大，业务从杂粮杂豆到覆盖全品
的粮食收储，经营面积达到了6万多平方
米。作为县域收储行业的先锋，五丰粮油
更是成了邮储银行的最佳合作伙伴。从
最初的单一贷款业务关联，到现在的“个
金+公司+贷款”多业务密切联动，实现了
银行与企业间的陪伴成长。

““秋粮产业贷秋粮产业贷””对接秋粮市场对接秋粮市场

“不瞒您说，我女儿就在银行上班，我
却把业务交给了邮储银行……”

眼下正是粮食收储旺季，通榆县开通
镇榆林村大辉农副产品收购部法人李爱
辉，起大早送走一车谷子，客户的电话又

来了。每年这个时候，李爱辉都是忙并快
乐着。2009 年，李爱辉收储粮食时缺少
资金，申请50万元的保证贷款。通过邮
储银行多年的扶持，贷款规模从50万元
发展到现在的极速贷法人保证贷款 200
万元。营业面积也从2009年的1000平方
米扩大到1万平方米。电子地秤、铲车、
输送机、筛选机等设备一应俱全。今年李
爱辉的生意节节攀升，“高粱 9000 吨、玉
米5000吨、谷子2400吨。这么多年了，邮
储银行的工作人员没抽一支烟、没吃一顿
饭，我实在过意不去，前些天我特地送去
一面锦旗……”

自 2008 年以来，通榆县支行扎根农
村市场，深入践行乡村振兴、普惠于民的
战略目标，多年来累计投放个人经营性贷
款13亿元，服务农村客户上万人，小企业
贷款本年投放7800万元。
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务农重本，国之大纲。

目前，全省各级邮储银行紧密围绕新型农业

经营主体、秋粮经纪人、粮贸企业三大客群，以

“秋粮产业贷”为主要产品对接秋粮市场，以“产

业贷”为主，“极速贷”为辅，构建差异化、多层次

三农产品体系，满足差异化客户融资需求。以

“分行特色白名单”“线上信用户”对接融资需求

较小客户、以“产业贷-农担”“极速贷-农担”对

接中型客户、以“玉米仓单质押”“极速贷-抵押”

对接大型客户，发挥线上、高额、便捷优势，持续

做大、做强、做优秋粮产业。根据一类经纪人的

推荐，逐级营销其二级、三级经纪人，最终将营销

链条拓展至种植户。8月份以来，邮储银行全省

累计投放秋粮小额贷款2.17亿元，为593名农户

提供资金支持。

沉沉嘉穗泛金黄，万千农民展笑颜。

又是一年好收成，秋粮收购在吉林大地次第

展开。作为国家重要的商品粮基地，我省始终把

保障国家粮食安全重任扛在肩上、抓在手上，为

国家多产粮、产好粮。

图片说明

图①：吉林五丰粮油加工有限公司成

为邮储银行通榆县支行最佳合作伙伴

图②：开通镇榆林村大辉农副产品收

购部李爱辉向邮储银行工作人员介绍情况

图③：邮储银行通榆县支行多年扶

持开通镇榆林村大辉农副产品收购部
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