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邮储银行德惠市支行：

立足特色产业 深耕三农沃土
□ 林丰柏 本报记者 侯春强

有了邮储银行的帮助，艳民米业有限公司法人高宝（左一）对未来发展充满信心。

在邮储银行资金帮扶下，潘超（左一）
养牛规模不断扩大。

德惠市松花江镇艳民米业有限公司法人
高宝（左一）向工作人员展示产品。

邮储银行工作人员走访德惠市胜利街玖正化
肥经销处。

潘超（左一）向邮储银行工作人员介绍育肥牛情况。

高宝是德惠市松花江镇艳民米
业有限公司法人。邮储银行创新产
品“粮食收购流水贷”刚刚推出，高宝
就成了受益人。无需抵押担保，且流
程简便，仅用 2 天时间，就为高宝成
功融资100万元，解决了困扰已久的
设备升级难题。

张秀梅是德惠市胜利街玖正化
肥经销处法人。2021年，化肥价格持
续走低，正是囤货的好时机，是邮储
银行德惠市支行为张秀梅成功融资
300万元。尝到甜头的张秀梅，先后
推荐5户60万元农户贷款。

潘超是德惠市边岗乡边岗村干
沟子屯养牛户。现场受理贷款10万
元后，成了邮储银行的义务宣讲员，
不仅自己贷款，还将邻近的养牛户推
荐到邮储银行德惠市支行。目前已
成功推荐5户，放款115万元。

邮储银行德惠市支行立足当地
特色产业，深耕三农沃土，积极探索
发展路径。截至4月8日，三农贷款
业务结余 5.6 亿元，全年共计投放
3.64 亿元，本年净增 2.73 亿元，三农
贷款不良率1.34%。跨赛净增名次位
列全省县域支行第4名。

及时提供服务及时提供服务

客户投桃报李客户投桃报李

德惠市拥有国内水稻生产第一
大镇——岔路口镇，被誉为“鱼米之
乡”，与其邻近的其他多个乡镇也以
水稻为支柱产业。邮储银行德惠市
支行信贷人员通过走访企业、走访大
户等方式广泛宣传营销，目前稻米产
业贷款结余 4592 万元，本年投放
3254万元。所有粮食产业贷款结余
2.2亿元，本年投放1.7亿元。

高宝是德惠市松花江镇艳民米
业有限公司的法人，该公司于 2008
年成立，主要从事稻米加工及收储。
2019年，高宝扩大经营想要贷款，但
是跑了好几家银行，不是土地不合
格，就是场地过不去。此时，邮储银
行德惠市支行伸出援手，为高宝引入
到吉林省农业融资担保有限公司提
供担保，成功获得授信100万元。

2021 年 10 月，高宝在德祥水稻
种植示范田竞拍到 1000 吨低价水
稻，交付定金后，需要 3 日内交付尾
款，高宝自有资金不足，需要融资100
万元。通过农担担保方式，无法实现

快速放款。此时，恰逢邮储银行创新
产品“粮食收购流水贷”刚刚推出，无
需抵押担保，且流程简便。客户经理
第一时间安排实地调查，搜集资料，
加班加点，仅用两天时间，就为高宝
成功融资100万元，为高宝带来了丰
厚的利润。

2022年，高宝翻新了厂房，新增
两条全自动稻米加工生产线，经营
规模进一步扩大。之前一个班 5 个
工人，工资 1000 元，一夜只能加工
40 吨大米，现在一个班 3 个工人，一
夜能加工 100 吨大米，效率高了、支
出少了。今年1月，邮储银行德惠市
支行再次为高宝提供融资 200 万
元。高宝与邮储银行的合作更加紧
密，还在邮储银行开立了对公基本
账户。

走村入户营销走村入户营销

客户发展更多客户发展更多

“年轻人和年轻人打交道就是痛
快！我年轻敢干，他提供服务及时，
贷款随用随还，循环使用。”

潘超是德惠市边岗乡边岗村干
沟子屯养牛户。胡政伟是邮储银行
德惠市支行客户经理。谈起邮储银
行，潘超满面笑容。2021年，胡政伟
走村入户营销时，发现潘超家养牛20
余头，便上门了解，现场受理贷款10
万元。客户经理以“阳光、绿色、快
捷”的服务理念，两天时间将贷款发
放至潘超的账户。

潘超用贷款扩大经营，加上自有
资金，肉牛从 20 头扩大至 30 头。
2022年，潘超按期归还贷款，并发起
30万元的贷款申请。今年，潘超家的
育肥牛从30头扩大到200余头，三个
月就出栏，直接销往晋江、厦门等南
方地区，他还新建了两间宽敞的牛
棚，准备再养100头牛。

潘超表示，没有邮储银行的大
力支持就不会有现在的养殖规模。
由于对邮储银行的产品及服务高度
认可，潘超逢人便宣传邮储银行贷
款产品利率低、放款快、服务好。他
将邻近的养牛户都推荐到邮储银
行。目前已成功推荐 5 户，放款 115
万元。

截至4月8日，邮储银行德惠市
支行已投放肉牛产业贷款 7314.2万
元，贷款结余4419.77万元，年初至今

投放3337.8万元，向肉牛养殖户投放
贷款主要采取信用及担保方式。另
外，该行还与德惠市人力资源社会保
障局对接肉牛创业贴息贷款，5万元
内可做全额贴息。

做贷款的来了做贷款的来了

卖化肥的赚了卖化肥的赚了

邮储银行德惠市支行三农金融
业务成绩的取得，是每名员工走街串
巷、高效沟通、真心服务的成果。

跨赛蓄客期间，德惠市支行成立
4个营销小组，分别由行领导、零售金
融部经理带队，每组2名三农客户经
理。白天走村入户，推广宣传，积极
营销，晚上加班做件。在去年 12 月
末开门红最关键的冲刺阶段，团队没
有一个人请假，甚至带病坚持工作。

德惠市支行积极对接吉林省农
业融资担保有限公司，真诚维护，不
断加深合作。目前，该行农担合作项
目结余 1.88 亿元，本年投放 1.09 亿
元，本年净增0.77亿元。

张秀梅是德惠市胜利街玖正化
肥经销处的法人。2020年，由于扩大
经营，邮储银行德惠市支行为张秀梅
引入到吉林省农业融资担保有限公
司提供担保，成功获得授信 300 万
元。2021 年，正值化肥囤货的好时
机，张秀梅再次联系客户经理，德惠
市支行第一时间安排实地调查，提供
一次性告知单，搜集资料，为张秀梅
成功融资300万元。

2022年，张秀梅新租赁了临街办
公场地，提高了知名度，得到种粮大
户的认可，营业收入持续增加。张秀
梅与邮储银行的合作更加紧密，为该
行成功推荐5户60万元农户贷款，并
表示可以一起下乡宣传业务。

通过2022年农村信用体系的全
面建设，德惠市支行实现了域内所有
行政村全覆盖，将线上信用户贷款真
正普惠到各村屯，为后续农户普遍授
信奠定良好基础。截至目前，该行线
上信用户贷款结余 3409 万元，本年
净增2275万元，以更加高效、便捷的
服务惠及广大农户。

邮储银行德惠市支行将继续发
挥服务乡村振兴主力军作用，稳中
求进、创优争先，不断超越自我，提
升自我，为乡村振兴浇灌更优质便
捷的金融活水。


